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RESUMEN

En la época actual las exportaciones en Colombia se han caracterizado por la
necesidad de disponer de informacién actualizada y oportuna, a partir de la cual
los agentes econdmicos pueden tomar las decisiones que se requieren en un
mundo cada vez mas competitivo y globalizado de la economia. El proceso de
Globalizacion de la economia hace necesario propender por tramites sencillos
pero a la vez eficaces, con el objetivo de brindar a los exportadores mejores
condiciones de competitividad con miras hacia el fortalecimiento de los mercados
internacionales, para esto el Ministerio de Comercio Exterior en colaboracién con
la DIAN han implantado la flexibilizacion de los tramites, informacion relacionadas
con requisitos y condiciones del Comercio Exterior a través de los sistemas que
han obtenido la reducciébn de costos y tiempo permitiendo operar en forma
eficiente. Las actividades, servicios o tramites que se requieren en cada paso del

proceso exportador requieren del transporte como parte fundamental de la



logistica internacional del traslado de la carga del lugar de fabricacion hacia el de
consumo con el fin de minimizar costos y tiempo logrando una mayor rentabilidad
y convirtiendo a Colombia en una nacién competitiva y exportadora. Con el
proyecto se pretende adquirir experiencia en la Logistica de transporte
Internacional, en importaciones y exportaciones, aplicando los conceptos basicos
de negocios internacionales desarrollados durante la carrera incursionando a su
vez en el ambiente laboral mediante la practica empresarial; lograr un manejo
claro y adecuado del programa Plan Vallejo para las empresas productoras y
exportadoras. Las actividades que se desarrollaron durante la Practica
Empresarial estuvieron controladas y autorizadas por un supervisor asignado por
la empresa, que a la vez cumplié con el entrenamiento necesario para el buen

desarrollo de las actividades planteadas.

PALABRAS CLAVES: Comercio Exterior, Logistica de Exportacion, Incoterms,

Plan Vallejo.
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SUMMARY

At the present time the exports in Colombia have been characterized by the
necessity to have updated and opportune information, from which the economic
agents can make the decisions that are required in a world more and more
competitive and globalized of the economy. The process of Globalization of the
economy does necessary to propane by simple proceedings but simultaneously
effective, with the objective to offer to the exporter best conditions of
competitiveness sights towards the fortification of the international markets, for this
the Ministry of Foreign trade in collaboration with the DIAN has implanted the
relaxation of you transact them, information related to requirements and conditions
of Outer Commercial through the systems that have obtained the reduction of costs
and time having allowed to operate in efficient form. The activities, services or
proceedings that are required in each passage of the exporting process require of
the transport as it leaves fundamental from logistic the international of the transfer

of the load of the manufacture place for the one of consumption with the purpose of



diminishing costs and time obtaining a greater yield and turning to Colombia a
competitive and exporting nation. With the project it is tried to acquire Logistic
experience in of transport the International, in imports and exports, applying the
basic concepts of developed international businesses during the race incursion as
well in the labor atmosphere by means of the enterprise practice; to obtain a clear
and suitable handling of the program Plan Vallejo for the producing and exporting
companies. The activities that were developed during Enterprise Practice were
controlled and authorized by a supervisor assigned by the company, that
simultaneously fulfilled the necessary training for the good development of the

raised activities

KEY WORDS: Foreign trade, Logistic of Export, Incoterms, Plan Vallejo.



1. GENERALIDADES DE LA EMPRESA

NOMBRE: TRANSPORT LOGISTICS SERVICE LTDA.

ACTIVIDAD ECONOMICA: Agentes de Carga Internacional y Agencia Aduanera.

DIRECCION: Cra 16 N° 35-18 Off. 408 Edif. Turbay

TELEFONO: 6705547 — 6420591

E-MAIL: tisltda@telebucaramanga.net.co

PAGINA WEB: www.tlsltda.com

1.1RESENA HISTORICA

La empresa nace a través de la necesidad del mercado en servicios de Comercio
Exterior, y debido a que la ciudad de iniciacion es Bucaramanga, y como nuestras
Santandereanos se han caracterizado por ser Tradicionalistas, entonces nuestro
grupo de trabajo decidié suplir las necesidades de esta ciudad y prestar los

servicios que ayudarian a nuestra tierra a cumplir con las metas propuestas.

TLS LTDA., se caracteriza por ser Agencia de Carga, Intermediarios en Transporte
Internacional y Agenciamiento de Aduanas, que cuenta con un equipo de
personas calificadas con mas de 25 afios de experiencia en Comercio

Internacional en Colombia.


mailto:tlsltda@telebucaramanga.net.co
http://www.tlsltda.com/

TLS, cuenta con alianzas directas con las diferentes navieras, aerolineas y
compafiias de transporte terrestre Internacional, y Sociedades de Intermediacién
Aduanera, que hacen parte de nuestro Staff de Servicios, para poder ofrecer a
nuestros clientes un excelente servicio competitivo y de esta manera satisfacer

sus necesidades.

Cuenta con personal idéneo y capacitado en el area de Comercio Internacional
gue nos permite ser eficientes, ante cualquier eventualidad asumiendo con

propiedad el desarrollo de nuestros servicios.*

1.2DESCRIPCION DEL AREA ESPECIFICA DE TRABAJO

La practica se desempefié dentro de las oficinas de la empresa, ubicada en
Bucaramanga, la cual es la sede principal en todo el pais. La oficina esta dotada
con todos los elementos necesarios para el buen desempefio de las labores de
trabajo, ademas de contar con personal altamente calificado para el apoyo de las

actividades que se desarrollaron.

2. DIAGNOSTICO DE LA EMPRESA

En una conversacion con la Gerente de la empresa Fanny Almeida, se concluyo
gque TLS LTDA. se ha convertido en un punto de referencia en todas las

operaciones relacionadas con el Comercio Exterior y la Aduana, ofreciéndole al

! Texto tomado de www.tlsltda.com
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cliente un servicio Integral para todos aquellos necesidades en las operaciones de
Importaciones y Exportaciones en todas las fases del proceso logistico hasta la

entrega final a su destinatario.

La insignia y bandera de TLS LTDA. Se constituye en el trato personalizado y
directo con los clientes manteniendo un interlocutor que le atenderé para cualquier
gestion que precisen, tanto en transporte como ante la aduana y por su puesto en
el seguimiento integral de sus envios hasta la recepcion definitiva por el

destinatario de la mercancia.

La amplia experiencia ha permitido crear y desarrollar una infraestructura de
medios Nacionales e Internacionales capaz de satisfacer todas las necesidades de
los clientes ofreciéndole un servicio de transporte puerta a puerta hacia o desde
cualquier parte del planeta. Cuanto mas remoto sea el lugar de origen o de
destino, mucho mayor sera el afan e interés por encontrarle la mejor ruta y

solucion al transporte.

El equipo de profesionales cuenta con amplia experiencia, que permite ofrecerle el
transporte de las mercancias por via Aérea o terrestre hacia o desde cualquier
parte del mundo, los servicios a las necesidades de los clientes y al tipo de
mercancia que deseen transportar. El objetivo primordial lo constituye el mejorar y
ampliar los servicios Aéreos a cualquier parte del mundo. El seguimiento de la
mercaderia de los clientes es la base principal para mantenerlos informados,

conociendo en todo momento el estado de la mercaderia.

TLS LTDA., ofrece servicio de transporte de mercancias por via maritima hacia o
desde cualquier puerto de los 5 continentes, en condiciones ajustadas a los
requerimientos de los clientes. Cuenta con servicio de contenedores completos

FCL/FCL o en cargas consolidadas LCL/LCL para cargas sueltas.
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3. JUSTIFICACION

En la época actual las exportaciones en Colombia se han caracterizado por la
necesidad de disponer de informacion actualizada y oportuna, a partir de la cual
los agentes econdémicos pueden tomar las decisiones que se requieren en un

mundo cada vez mas competitivo y globalizado de la economia.

El proceso de Globalizacion de la economia hace necesario propender por
trdmites sencillos pero a la vez eficaces, con el objetivo de brindar a los
exportadores mejores condiciones de competitividad con miras hacia el
fortalecimiento de los mercados internacionales, para esto el Ministerio de
Comercio Exterior en colaboracion con la DIAN han implantado la flexibilizacién de
los tramites, informacién relacionadas con requisitos y condiciones del Comercio
Exterior a través de los sistemas que han obtenido la reduccién de costos y tiempo

permitiendo operar en forma eficiente.

Las actividades, servicios o tramites que se requieren en cada paso del proceso
exportador requieren del transporte como parte fundamental de la logistica
internacional del traslado de la carga del lugar de fabricacion hacia el de
consumo con el fin de minimizar costos y tiempo logrando una mayor rentabilidad

y convirtiendo a Colombia en una nacion competitiva y exportadora.
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4. OBJETIVOS

4.10BJETIVO GENERAL

Adquirir experiencia en la Logistica de transporte Internacional, en importaciones y
exportaciones, aplicando los conceptos basicos de negocios internacionales
desarrollados durante la carrera incursionando a su vez en el ambiente laboral
mediante la practica empresarial; lograr un manejo claro y adecuado del programa

Plan Vallejo para las empresas productoras y exportadoras.

4.20BJETIVOS ESPECIFICOS

e Apoyo en el area de exportaciones e importaciones como coordinador
logistico.

e Adquirir un amplio conocimiento en toda la logistica de importacion y
exportacion, documentacion requerida y tipos de negociacion

e Obtener conocimiento para poder ofrecer asesoria para aquellas empresas
gue califican para el Plan Vallejo.

e Tener un manejo claro del programa Plan Vallejo.

e Cumplir con las expectativas laborales dentro de cada una de las areas de
trabajo es la que se participe.

e Plantear recomendaciones y mejoras a los procesos internos en las areas

de documentacion de exportacién y Plan Vallejo.
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5. MARCO TEORICO

A continuacion se describiran algunos conceptos basicos que se contemplan
dentro del comercio exterior que ayudaran al entendimiento y comprension del
proyecto que se desarrollara. Cabe resaltar que dentro del campo del comercio
exterior existe un amplio niumero de conocimientos que se deben adquirir y

desarrollar solo mediante la experiencia.

DOCUMENTOS DE EXPORTACION

FACTURA COMERCIAL?:
La factura comercial (commercial invoice), base de la negociacién comercial, es
preparada por el vendedor y describe en forma clara la transaccion, el

consignatario y el sistema de pago.

La factura comercial debe ser tan detallada como sea posible y estar claramente
redactada, con el fin de que la informacién sea comprensible hasta con un

conocimiento limitado del idioma utilizado.

Este documento se utiliza principalmente para: inspeccion de la aduana en los
puntos de exportacion e importacion; inspeccion por el comprador al recibo de la

mercancia y pago de la mercancia por el comprador.

% Consulta pagina web: www.proexport.gov.co
www.productosdecolombia.com
www.tlsltda.com
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A falta de un contrato de compra-venta separado, la factura, aunque no constituye
por si misma un contrato, cobra una especial importancia como confirmacion de

las condiciones del acuerdo entre las partes.

CERTIFICADO DE ORIGEN?;
Se expide para verificar el origen de un producto por parte de importador y a la vez
por ser u requisito para la nacionalizacion, o la obtencién de preferencias

arancelarias en el pais de destino.

CERTIFICADO CODIGO N. PAIS DE EXPORTACION

FORMA A - SGP - Cadigo: 250 « UNION EUROPEA: Alemania,
Austria, Bélgica, Dinamarca,
Espafa, Finlandia, Francia, Gran
Bretafia, Grecia, Holanda, Italia,
Irlanda, Luxemburgo, Portugal,
Suecia, Nueva Zelandia vy
Australia.

e Guadalupe, Martinica y Guyana

Francesa.
¢ USA
e Canada

e AELI: Noruegay Suiza
e EUROPA ORIENTAL: Bulgaria,

® Consulta pagina web: www.mincomercio.gov.co
www.productosdecolombia.com
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Republica Checa, Eslovaquia,
Eslovenia, Estonia, Letonia,
Lituania, Malta, Turquia, Chipre,
Hungria, Polonia. (C.E.Il. antes
las URSS)

e Japon

FORMA A - ATPA / ATPDEA - Caodigo En el marco de la Ley de Preferencias

251

Textiles. Unién Europea - Cddigo 252

ALADI - Cédigo: 255

G3 - Cédigo 256
Cddigo 257

Caddigo 258

Cédigo 259

Caddigo 271

Caodigo 273

Arancelarias Andinas - ATPA /
ATPDEA de los Estados Unidos.

Para la exportacion de productos
textiles colombianos, que no cumplan
con las normas de origen estipuladas
en SGP.

ALADI. Resolucién 252 - Comunidad
Andina

México.
Acuerdo Alcance Parcial con Panama.

Acuerdo de Complementacion

Econdmica con Chile.
Acuerdo de Alcance Parcial con Cuba

Acuerdo de Alcance Parcial con
CARICOM.

Acuerdo de Alcance Parcial con

Mercosur

16



Cadigo: 260 Para las exportaciones de productos
colombianos a paises que no
pertenecen al S.G.P., ala ALADI, 0 a la
Comunidad Andina o para los
productos que no estén negociados en
otros Acuerdos firmados por Colombia.
Este formulario no tiene un criterio de
origen en especial, fuera de Ia
certificacion de que la mercancia es
originaria de Colombia. Se utiliza
Gnicamente para efectos
administrativos y no sirve para reclamar

una preferencia arancelaria.

DOCUMENTO DE TRANSPORTE*:
Documento que acompafia la mercancia hasta el lugar de destino, existen de tres
clases segun el modo se transporte estas son:

- Maritimo: Conocimiento de Embarque (B/L)
- Aéreo: Guia Aérea (AWB).

- Terrestre: Carta de Porte.

- Férreo: Carta de Porte Ferroviaria.

- Multimodal: Documento de Transporte Multimodal (DTM).

* Consulta pagina web: www.proexport.gov.co
www.productosdecolombia.com
www.tlsltda.com
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LISTA DE EMPAQUE>;

La lista de empaque (packing list), es una relacion detallada de la carga que
determina como van empacadas las mercancias, el contenido de las diferentes
cajas, cartones o barriles, peso y medidas de cada paquete. Este documento es
esencial para las autoridades aduaneras y para el transportador por cuanto facilita
la identificacion del contenido del embarque.

MANDATO DIAN
Contrato de mandato cuando actué como declarante una sociedad de
intermediacién aduanera (SIA) o un apoderado.

MANDATO AEROLINEA
Documento, carta de responsabilidad del cliente con la carga de exportacion ante
la empresa transportadora.

MANDATO POLICIA ANTINARCOTICOS
Documento por medio del cual el cliente se hace responsable de la carga ante las
autoridades colombianas.

AUTORIZACION DE EMBARQUE

Documento que solicita el embarque de la mercancia ante la autoridad aduanera.

DECLARACION DE EXPORTACION (DEX):
Documento definitivo que ampara la mercancia en un proceso de exportacion

permitiendo que se proceda al aforo y autorizacion del embarque de la misma. El

® Consulta pagina web: www.proexport.gov.co
www.productosdecolombia.com
www.tlsltda.com
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DEX debe ir acompafiado de: mandatos, documento de transporte, factura

comercial, registros sanitarios cuando sean necesarios y lista de empaque.

RECORD DE UN AUTORIZACION DE EMBARQUE DEX O NOTA DE CARGUE®:
Documento que muestra la descripcion del evento, fecha y hora ha la cual fue
sometida la mercancia para llegar a ser realizado el proceso de exportacion

definitivo de la misma.

OTROS DOCUMENTOS
Son documentos cuya exigencia se deriva de la especial naturaleza de

determinadas mercancias. Dentro de estos se mencionan los siguientes:

Certificado fitosanitario, justifica la aptitud para el consumo humano de los

productos que lo requieran.

Certificado zoosanitario, sirve para confirmar el buen estado de los animales y
productos derivados de los mismos.

Certificado de calidad, en el cual se registran algunas caracteristicas especiales
de los productos, segun expreso requerimiento del pais importador, o del

comprador, para garantizar la calidad.
Certificado pre-embarque, es un documento emitido por una entidad reconocida la
cual ha verificado el cumplimiento de las condiciones del pedido, la cantidad de

mercancia y en general las condiciones del contrato de compraventa.

Documento Instructivo para el manejo del embarque.

® Consulta pagina web: www.proexport.gov.co
www.productosdecolombia.com
www.tlsltda.com
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Otras certificaciones, inscripciones y vistos buenos que son necesarios para las
transacciones internacionales tales como: oro y sus aleaciones, esmeraldas y
piedras preciosas, animales y vegetales, productos farmacéuticos y de
cosmetologia, glandulas y 6rganos de origen humano. En este caso se requiere
obtener de diferentes autoridades la certificacion de la conformidad de que el

producto es apto para la comercializacion internacional.

DOCUMENTOS DE IMPORTACION':

El declarante esta obligado a obtener antes de la presentacion y aceptacion de la
declaracion y a conservar por un periodo de cinco (5) afos, el original de los
documentos que a continuaciéon se relacionan, contados a partir de la fecha de
presentacion y aceptacion de la declaracion:

1. Registro o licencia de importacion, expedido por el Ministerio de Comercio
Industria y Turismo. El importador que figura en el registro o licencia debe
ser el mismo que figura en la declaracién de importacion.

2. Factura comercial, cuando hubiere lugar a ella.

Declaracion andina del valor y sus documentos soporte para importaciones
cuyo valor FOB total declarado y contenido en la factura o contrato sea
igual o superior a cinco mil dolares de los Estados Unidos de Norteamérica
(US$ 5.000).

4. Documento de transporte (conocimiento de embarque, guia aérea o carta
de porte, segun el medio de transporte que se utilice).

5. Certificado de origen, cuando se requiera para la aplicacion de

disposiciones especiales.

" Consulta pagina web: www.proexport.gov.co
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6. Certificado de sanidad y aquellos otros documentos exigidos por normas
especiales.
7. Lista de empaque, cuando hubiere lugar a ella.

Mandato cuando la declaracion se presente a través de una SIA.

REGISTRO DE IMPORTACION
Formulario necesario en un proceso de importacion con el fin de obtener la

autorizacion para poder efectuar la importacion

DECLARACION DE IMPORTACION
Es el documento que acredita la legal introduccién de una mercancia al territorio

aduanero nacional.

INCOTERMS®

Los International Commerce Terms (INCOTERMS) es un conjunto de reglas
aplicables internacionalmente destinadas a facilitar la interpretacion de los

términos comerciales comunmente utilizados en comercio exterior.

Los términos comerciales se caracterizan por abreviaturas o siglas que indican su
contenido (por ejemplo FOB, CIF, etc.). Cada una de ellas encierra un conjunto de
obligaciones a ser asumidas por el comprador y por el vendedor en la

compraventa internacional.

® Consulta pagina web: www.proexport.gov.co
www.productosdecolombia.com
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Los Incoterms también se denominan “clausulas de precio", pues cada término
permite determinar los conceptos que componen el precio: obligaciones del

vendedor y obligaciones del comprador.
Los Incoterms:

« Definen con gran precision las obligaciones de las partes,

e Se establecieron de acuerdo con las practicas mas generalizadas en el
comercio internacional. Contractualmente enumeran las obligaciones de las
partes en un lenguaje claro y simple, acercandose mas a los hechos que a
los conceptos juridicos.

o Cuando las practicas vigentes acusen marcadas diferencias entre si, se ha
establecido el principio de que el precio ajustado a los Incoterms determina
las obligaciones minimas del vendedor, dejando a las partes que estipulen
en su contrato, si lo desean, otras obligaciones, ademas de las previstas en

las reglas.

EXW (Ex-Works) - En Fabrica (lugar convenido)®

Significa que el vendedor entrega cuando pone la mercaderia a disposicion del
comprador en el establecimiento del vendedor o en otro lugar convenido (es decir,

fabrica, almacén, etc.).

Este término representa, asi, la menor obligacion del vendedor, y el comprador

debe asumir todos los costos y riesgos.

° Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms.
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Obligaciones del Vendedor.

o Entrega de la mercaderia y documentos necesarios

« Empaque y embalaje
Obligaciones del Comprador.

e Pago de la mercaderia

o Flete interno (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

o Flete internacional (de lugar de exportacion al lugar de importacién)
e Seguro

o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )

e Transporte y seguro (lugar de importacion a planta)

FAS (Free Along Ship) - Libre al Costado del Buque (puerto de carga

convenido)*

Significa que la responsabilidad del vendedor finaliza una vez que la mercaderia
es colocada al costado del buque en el puerto de embarque convenido. Esto
quiere decir que el comprador ha de asumir todos los costos y riesgos de pérdida

o dafio de las mercaderias desde aquel momento.

El término FAS exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

1% Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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Obligaciones del Vendedor

e Mercaderia y Documentos Necesarios

« Empaque Y Embalaje

o Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Gastos De Exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
Obligaciones del Comprador

e Pagos de la mercaderia

o Flete y seguro (de lugar de exportacién al lugar de importacion)
o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

e Seguroy flete (lugar de importacion a planta)

e Demoras

FCA (Free Carrier) - Libre Transportista (lugar convenido)™

Significa que el vendedor entrega la mercaderia para la exportaciéon al

transportista propuesto por el comprador, en el lugar acordado.

El lugar de entrega elegido influye en las obligaciones de carga y descarga de las
partes. Si la entrega tiene lugar en los locales del vendedor este es responsable
de la carga. Si la entrega ocurre en cualquier otro lugar, el vendedor no es

responsable de la descarga.

1 Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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Este término puede emplearse en cualquier medio de transporte incluyendo el

transporte multimodal.
Obligaciones del vendedor.

o Entrega de la Mercaderia y documentos necesarios

« Empaque y embalaje

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Obligaciones del comprador

e Pagos de la mercaderia

o Flete (de lugar de exportacién al lugar de importacion)

e Seguro

« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes)
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

e Demoras

FOB (Free On Board) - Libre a Bordo (puerto de carga convenido)*?

La responsabilidad del vendedor termina cuando las mercaderias sobrepasan la

borda del buque en el puerto de embarque convenido.

El comprador debe soportar todos los costos y riesgos de la pérdida y el dafio de

las mercaderias desde aquel punto.

12 Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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El término FOB exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Este término puede ser utilizado soOlo para el transporte por mar o por vias

navegables interiores.
Obligaciones del vendedor

o Entregar la mercaderia y documentos necesario

« Empaque y embalaje

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)
Obligaciones del Comprador

o Pago de la mercaderia

« Flete y seguro (de lugar de exportacién al lugar de importacion)
o Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Flete (lugar de importacién a planta)

e Demoras

CFR (Cost and Freight) - Costo y Flete (puerto de destino convenido)*?

Para el vendedor los alcances son los mismos que la cotizacion FOB con la Gnica
diferencia de que la empresa debe encargarse de contratar la bodega del barco y

pagar el flete hasta destino.

13 Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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El riesgo de pérdida o dafio de las mercaderias asi como cualquier coste adicional
debido a eventos ocurridos después del momento de la entrega, se transmiten del

vendedor al comprador

El término CFR exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Este término puede ser utilizado soélo para el transporte por mar o por vias

navegables interiores.
Obligaciones del Vendedor.

o Entregar la mercaderia y documentos necesarios

« Empaque Y Embalaje

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)
o Flete (de lugar de exportacién al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador.

e Pago de la Mercaderia

o Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

e Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

e Demoras
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CIF (Cost, Insurance and Freight) - Costo, Seguro y Flete (puerto de destino

convenido)**

Significa que el vendedor entrega la mercaderia cuando esta sobrepasa la borda
del buque en el puerto de embarque convenido.

El vendedor debe pagar los costos y el flete necesarios para conducir las

mercaderias al puerto de destino convenido.

En condiciones CIF el vendedor debe también contratar un seguro y pagar la
prima correspondiente, a fin de cubrir los riesgos de pérdida o dafio que pueda

sufrir la mercaderia durante el transporte.

El comprador ha de observar que el vendedor esta obligado a conseguir un seguro
s6lo con cobertura minima. Si el comprador desea mayor cobertura necesitara
acordarlo expresamente con el vendedor o bien concertar su propio seguro

adicional.

El término CIF exige al vendedor despachar las mercaderias para la exportacion.

Este término puede ser utilizado soOlo para el transporte por mar o por vias

navegables interiores.
Obligaciones del Vendedor.

e Entregar la mercaderia y documentos necesarios
e empaque y embalaje
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

1 Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
e Flete y seguro(de lugar de exportacién al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador.

e Pago de la mercaderia

o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

e Demoras

CIP (Carriage and Insurance Paid to) - Transporte y Seguro Pago Hasta (lugar

de destino convenido)®®

El vendedor entrega las mercaderias al transportista designado por él pero,
ademas, debe pagar los costos del transporte necesario para llevar las
mercaderias al destino convenido. El vendedor también debe conseguir un seguro
contra el riesgo, que soporta el comprador, de pérdida o dafio de las mercaderias

durante el transporte.

El comprador asume todos los riesgos y con cualquier otro coste ocurrido después

de que las mercaderias hayan sido asi entregadas.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la exportacion.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte,

incluyendo el transporte multimodal.

!5 Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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Obligaciones del Vendedor

e Entregar la mercaderia y los documentos necesarios

« Empaque y embalaje

o Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

o Flete y seguro (de lugar de exportacién al lugar de importacion)

« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

Obligaciones del Comprador

o Pago de la mercaderia

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Flete y Seguro (lugar de importacién a planta)

o Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”

e Demoras

CPT (Carriage Paid To) - Transporte Pagado Hasta (lugar de destino

convenido)*®

El vendedor entrega las mercaderias al transportista designado por él pero,
ademas, debe pagar los costos del transporte necesario para llevar las

mercaderias al destino convenido.

'8 Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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El comprador asume todos los riesgos y con cualquier otro coste ocurrido después

de que las mercaderias hayan sido asi entregadas.

El CPT exige que el vendedor despache las mercaderias para la exportacion.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte,

incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones del Vendedor

e Entregar la mercaderia y los documentos necesarios

« Empaque y embalaje

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)
o Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacién)

o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial”
Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Flete y Seguro (lugar de importacién a planta)

o Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes ) "Parcial"

e Demoras

31



DAF (Delivered At Frontier) - Entregadas en Frontera (lugar convenido)*’

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar cuando ha puesto
la mercancia despachada en la Aduana para la exportacion en el punto y lugar
convenidos de la frontera pero antes de la aduana fronteriza del pais comprador.

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte cuando

las mercaderias deban entregarse en una frontera terrestre.
Obligaciones del Vendedor

o Entregar la mercaderia y documentos necesarios

« Empaque y embalaje

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

o Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)(parcial)

e Seguro (parcial)
Obligaciones del Comprador

e Pagos de la Mercaderia

e Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion) (parcial)
e Seguro (parcial)

o Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes )

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

e Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

e Demoras
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DDP (Delivered Duty Paid) - Entregadas Derechos Pagados (lugar de destino

convenido)*®

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al comprador, despachadas
para la importacién, y no descargadas de los medios de transporte utilizados en el

lugar de destino acordado.

El vendedor debe asumir todos los costos y riesgos ocasionados al llevar las
mercaderias hasta aquel lugar, incluyendo los tramites aduaneros, y el pago de los
tramites, derechos de aduanas, impuestos y otras cargas para la importacion al

pais de destino.
Obligaciones del vendedor

o Entregar la mercaderia y documentos necesarios

« Empaque y embalaje

o Acarreo (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )
o Flete (de lugar de exportacién al lugar de importacion)

e Seguro

o Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes )
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

e Acarreo y seguro (lugar de importacion a planta)

« Demoras
Obligacion del comprador

o Pagar la mercaderia

'8 Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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DDU (Delivered Duty Unpaid) - Entregadas Derechos No Pagados (lugar de

destino convenido)*®

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacién de entregar cuando ha puesto
la mercancia a disposicion del comprador en el lugar convenido del pais de
importacion y el Vendedor ha de asumir todos los gastos y riesgos relacionados
con llevar la mercancia, hasta aquel lugar (excluidos derechos, impuestos y otros
cargos oficiales exigibles a la importacion). Asi como los gastos y riesgos de llevar
a cabo las formalidades aduaneras.

Obligaciones del Vendedor

o Entregar la mercaderia y documentos necesarios

« Empaque y embalaje

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

o Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion)
Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia

e Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Flete y seguro (lugar de importacion a planta)

e Demoras

19 Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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DEQ (delivered Ex-Quay) - Entregadas en Muelle (puerto de destino

convenido) %°

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a disposicion
del comprador, sin despachar para la importacion, en el muelle (desembarcadero)
en el puerto de destino acordado. El vendedor debe asumir los costos y riesgos
ocasionados al conducir las mercaderias al puerto de destino acordado y al
descargar las mercaderias en el muelle (desembarcadero). El término DEQ exige
que el comprador despache las mercaderias para la importacion y que pague

todos los tramites, derechos, impuestos y demas cargas de la importacion.
Obligaciones del Vendedor

o Entregar la mercaderia y documentos necesarios

« Empaque y embalaje

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes)

o Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacién)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)
Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia
o Flete y seguro (lugar de importacion a planta)
o Gastos de importacién (maniobras, almacenaje, agentes)

e Demoras
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Este término puede usarse Unicamente para el transporte por mar o por vias de

navegacion interior o para el transporte multimodal

DES (Delivered Ex Ship) - Entregadas Sobre Buque (puerto de destino

convenido)*

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a disposicion
del comprador a bordo del buque, no despachadas para la importacion, en el

puerto de destino acordado.
Obligaciones del Vendedor

o Entregar la mercaderia y documentos necesarios

« Empaque y embalaje

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion)

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes )

« Flete y seguro (de lugar de exportacién al lugar de importacion)

Obligaciones del Comprador

e Pago de la mercaderia

o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes )
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

e Acarreoy seguro (lugar de importacion a planta)

e Demoras

L Texto tomado de www.businesscol.com/comex/incoterms
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SISTEMA SYGA DE LA DIAN?

SISTEMA DE INFORMACION Y GESTION ADUANERA (SYGA), es un sistema
de la DIAN mediante el cual todas las empresas que pertenecen al sector logistico
portuario pueden obtener informacion y aceptacion de sus mercancias tanto de

Importaciones como de Exportaciones.
Este sistema tiene como ventajas:

e La optimizacion de la prestacion del servicio aduanero.

e Mayor velocidad en los tramites correspondientes a comercio exterior, lo que
beneficia a los usuarios en mejores oportunidades competitivas.

e Menor papeleo lo que conduce a una mejor administracion de la informacién
evitando pérdida de documentos y papeleo innecesario.

e Menores costos por papeleria, archivos y personal para su manejo.

e Mayor y mejor control por parte de las empresas, entidades aduaneras y demas
organos de control en lo que se refiere a comercio exterior.

e Acceso las 24 horas del dia.

e Automatizacion de la operacion aduanera, teniendo Control y manejo de
inventarios y depdésitos habilitados.

e Registro de declaraciones de importacion y exportacion.

¢ Intercambio de informacién electronica entre DIAN o el CESA (Centro de
Servicios Aduaneros) y los usuarios externos, entidades estatales, empresas y

transportadores.

*2 Consulta pagina web: www.dian.gov.co
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PLAN VALLEJO?%

Uno de los aspectos que mas tienen en cuenta las empresas, a la hora de planear
sus actividades, es el dinero que deben pagar a los gobiernos de los paises por
realizar esas actividades. Este dinero se denomina impuestos. Un ejemplo de
impuesto es el dinero que deben pagar las empresas por el derecho a traer, desde
otros paises (importar), maquinas y diferentes tipos de bienes gue ellas necesitan

para poder elaborar sus propios productos.

En el afio 1959, el gobierno colombiano de ese entonces cred una estrategia que
pretendia estimular a las empresas colombianas para elaborar productos y
servicios que luego se enviaran y vendieran en el exterior; es decir, se exportaran.

Esa estrategia se denominoé el “Plan Vallejo”.

El Plan Vallejo consiste en permitir que las empresas colombianas que hacen
productos para exportar no tengan que pagar la totalidad de los impuestos o sélo
deban pagar parte de éstos al gobierno por traer las cosas que necesiten desde
otros paises; es decir, por importarlas. Inclusive, aquellas empresas que no
exporten algun producto, sino que su actividad sea prestar algun servicio que
colabore con la elaboracién o envio de productos para exportar, y que también
necesiten articulos provenientes de otros paises para poder prestar su servicio, se

pueden beneficiar del Plan Vallejo.

La industria quimica y la industria del carton y el papel, las cuales necesitan gran

cantidad de maquinaria y bienes importados para su produccion, son dos ejemplos

23 Consulta pagina web: www.productosdecolombia.com
www.icesi.edu.co/agenciadeprensa/contenido/pdfs/Pymes%20(3).pdf
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del sector industrial que se han beneficiado considerablemente de las rebajas
totales o parciales en los costos gracias al Plan Vallejo.

Para las empresas colombianas, el Plan Vallejo representa un gran ahorro de
dinero, lo que permite que sus productos tengan menores costos de elaboracion vy,
por lo tanto, un precio de venta menor, de tal manera que éstos se pueden vender
mejor en los mercados internacionales.

El Plan Vallejo representa un gran ahorro de dinero, lo que permite que los
productos tengan menores costos de elaboracién y, por lo tanto, un precio de
venta menor, de tal manera, que éstos se pueden vender mejor en los mercados
internacionales y, asi, ser mas competitivos. Se puede concluir que el Plan Vallejo
beneficia a las empresas colombianas porque pueden vender mejor, tanto en el

exterior como al sector econémico, al cual ellas pertenecen y al pais en general.

Las personas naturales o juridicas que estén interesadas en acceder a un
programa Plan Vallejo de Materias Primas deben cumplir con las siguientes

condiciones:

e Tener el caracter de empresarios productores, exportadores,
comercializadores, entidades sin &nimo de lucro o cualquier otra forma de
asociacion empresarial reconocida en la Ley.

e No presentar incumplimiento por obligaciones adquiridas en desarrollo de
un programa de Plan Vallejo al momento de presentar la solicitud
correspondiente.

e Estar inscritos en el Registro Nacional de Exportadores.

e Las sociedades de comercializacion internacional deben estar inscritos en

el ministerio de comercio exterior
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Programa de Materias Primas e Insumos

Se entiende por materias primas e insumos los destinados a la mezcla,
combinacion, manufactura, procesamiento o ensamble; materiales auxiliares o
material utilizado en el empaqgue o envase del producto final o en la produccion de
dichos empaques o envases Yy los utilizados en reparacion o reconstruccion. Las
importaciones de materias primas e insumos realizadas por el programa Plan
Vallejo estan exentas de: depdsito previo licencia de importacién, gravamenes
arancelarios, impuestos a las ventas y demas o contribuciones que se perciban
con motivo de la importacion. Es decir, la exencion es total, previa presentacion de

las garantias de cumplimiento.

Plan de Bienes de Capital y Repuestos

El Plan Vallejo define dos tipos de operaciones de bienes de capital y repuestos:

* Importacién de maquinaria y equipos que se destinen a la ampliacion de
empresas siempre y cuando del incremento de la produccion se destine a la
exportacion al menos un 70 por ciento. Igualmente, pueden importarse materias
primas o bienes intermedios que vayan a ser utilizados en el pais en la produccion
0 ensamble de bienes de capital o repuestos que se empleen en la produccion de
bienes de exportacion o que se destinen a la prestacion de servicios directamente
vinculados a la producciéon o exportacion de estos bienes. Todos los bienes

importados bajo esta operacion obtienen exencion de derechos de aduana.

» Esta operacién sigue las mismas especificaciones de la operacion anterior solo
que en las operaciones sefialadas en el articulo 174, la exportacién debe ser por
lo menos de 1,5 veces el valor del cupo de la importacién utilizado y los bienes de

capital importados no estaran exentos de derechos de aduana.
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Las importaciones Plan Vallejo de maquinaria y repuestos estdn exentas de
depositos previos, licencia de importacion, gravamenes arancelarios y demas
impuestos o contribuciones que se perciban con motivo de la importacion. Esta
modalidad no estd exenta del pago del impuesto sobre las ventas, pero éste se

causa Unicamente al final del periodo previsto.

Solicitud de Reposicion de Materias Primas

Quien exporte productos en cuya manufactura se hayan utilizado materias primas
e insumos importados por el conducto ordinario o reposicion, conforme con todos
los requisitos legales, tendra la opcion de importar una cantidad igual de aquellas
las materias primas o0 insumos sin gravamenes, impuestos u otras contribuciones.
El término fijado para solicitar el derecho es de doce (12) meses, contados a partir
del embarque de la respectiva exportacion. Tal derecho podra cederlo el
exportador al productor de los bienes exportados; a quien haya importado las
materias primas e insumos, 0 a terceras empresas que hayan intervenido en

alguna de las etapas del proceso.
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6. DISENO METODOLOGICO

Las actividades que se desarrollaron durante la Practica Empresarial estuvieron
controladas y autorizadas por un supervisor asignado por la empresa, que a la vez
cumplié con el entrenamiento necesario para el buen desarrollo de las actividades
planteadas. Las funciones se hicieron de manera dindmica durante los seis
meses, periodo de duracion de la practica, es decir que tuvieron cierta rotacion
con el fin de adquirir experiencia en todos los aspectos que incurren en los

Negocios Internacionales en la actualidad.

Se usaron métodos de investigacion, alimentandose diariamente de lo que sucede
en la actualidad del comercio internacional, ya que cada vez este campo se esta
desarrollando rapidamente y es de gran importancia estar al tanto de lo que
sucede para evitar cualquier contratiempo a la hora de hacer una importacion o

exportacion.
El aprendizaje de los procesos, que se llevaron dentro de la empresa, se obtuvo

mediante el entrenamiento que estuvo a cargo del supervisor de la empresa.

Supervisor: Maria Eugenia Almeida Valero
Cargo: Sub-Gerente General

E-mail: tismariaeugenia@yahoo.es
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7. ACTIVIDADES DESARROLLADAS

COORDINACION DE LOS DESPACHOS

Metodologia:

Capacitacion por medio del supervisor de TLS Ltda.

Conocer el listado y los datos principales de los clientes mas importantes de la
empresa.

Recibir y estar atento a los despachos que en cualquier momento pueden surgir
por parte de cualquier cliente.

Recibir la documentacién respectiva y revisarla para evitar cualquier tipo de
error.

Realizacion del respectivo documento de exportacién (DEX)

Realizar el respectivo Certificado de Origen y presentarlo ante MINCOMERCIO
para su aprobacion, si es el caso, de acuerdo al pais de destino de la
mercancia, o de cualquier documento adicional.

Informar al cliente, con suficiente tiempo, el dia que se hara el despacho y el
horario respectivo de recogida de mercancia y posterior llevada al aeropuerto.
Mantener informado al cliente de cOmo se encuentra su mercancia, asi como de
cualquier contratiempo ya sea en el itinerario de viaje de la mercancia o por
documentacion.

Mantenerse informado de cualquier cambio en la reglamentacion vy
documentacion requerida para exportaciones e importaciones, ya sea
consultando la pagina web oficial de la DIAN o la peridédicos y revistas de
actualidad nacional.

Estudio de los tipos de negociacién (INCOTERMS).
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e Mantenerse informado del dia a dia de las negociaciones y actualidad en el

comercio internacional.

Tareas:

Antes de iniciar los tramites para realizacion de los despachos, como primera
medida, se deben revisar los documentos enviados por la empresa exportadora
con el fin de verificar la informacion de cada empresa. Este paso es importante
para detectar a tiempo posibles errores que comprometan mas adelante el curso

normal de la exportacion.

Estos documentos son los siguientes:

e Original del Certificado de Camara de Comercio.

¢ Fotocopia Resolucién de facturacion emitida por la DIAN.

e Copia de RUT que tenga en la CASILLA 54 COD. 22 como exportador y en la
CASILLA 53 COD. 10 como usuario aduanero.

e Fotocopia cedula de ciudadania Representante legal.

e Factura Comercial:

e Lista de empaque elaborada en Original y copia, firmada y sellada, en hoja
membrete de la empresa exportadora.

e Mandatos elaborados en hoja membrete de la empresa que realiza el despacho
de mercancias. Si el despacho es maritimo deben ser autenticados.

¢ Identificacion del Cliente CIRCULAR 170, formato expedido por el Ministerio de

Comercio.
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Se debe tener especial cuidado a la hora de revisar la factura comercial, ya que es
uno de los documentos méas importantes en las operaciones de comercio exterior.

La factura debe estar bien especificada en los siguientes puntos:

» La Factura debe estar impresa en original y dos copias, liquidada en
Ddélares con la sigla US.

» Si los valores especificados tienen decimales, se utilizan dos decimales,
ejemplo: US$1.050,50, en letras MIL CINCUENTA DOLARES CON
CINCUENTA CENTAVOS DE DOLAR.

» Tanto la sumatoria total del valor de la Factura, como las multiplicaciones
de valor unitario y cantidades de cada producto, deben ser exactos.

» Para los paises de habla Hispana la factura se elaborara en espafiol y para
los paises con idioma diferente al espafiol, la factura se elaborara en Ingles.

» Debe estar especificado en la factura, el termino de negociacion —
INCOTERM Ej.. EXW (en fabrica), FOB (maritimo), FCA (aéreo), DAF
(Frontera Venezuela o Ecuador, Etc.), Moneda de negociacion DOLAR
AMERICANO, se puede colocar al final de la factura.

» La factura debe tener los datos completos y correctos del cliente
importador.

» Deben estar muy bien descritos en la factura la Partida Arancelaria, la

composicion y descripcion de cada producto.

45



e Elaboracion del Documento de Exportacion (DEX)

- Elaboracién de Autorizacion de embarque (AE):

Para la realizacion de este documento es necesario utilizar el sistema syga de la
DIAN, que es una plataforma virtual donde la SIA puede tramitar los documentos

de Exportacién referentes al despacho que se esté realizando.

Para la elaboraciéon de la Autorizacion de Embarque (AE) se sigue los siguientes

pasos:

» Seingresa a la pagina de la DIAN en Internet (www.dian.gov.co)

» Seingresa al Link Operacion Aduanera.

= A continuacion se despliega una ventana donde se encuentran una salas
de acceso para tramitar los documentos de exportacion o importacion, en
este caso se escoge una de las salas para exportaciones.

= Se ingresa la clave correspondiente a la SIA, en este caso LIBREXPORT
SIA LTDA. que pertenece a la empresa TLS Ltda. y funciona como la SIA,
con esto se tiene acceso a la plataforma virtual.

» Escogiendo la administracion (Bucaramanga), la aplicacion (SYGA-
COMEX), Modulo (Exportaciones), se da ingreso a la plataforma principal.

»= Ingresando en el Menu Principal, se escoge segun los requerimientos de
tramite deseado la opcidon correspondiente, para este caso solicitud de
autorizacién de embarque (SAE).

= La pagina arroja los siguientes cuadros en donde se especifica toda la
informacion correspondiente a la operacion que se esta realizando y que se

deben ser llenados de la siguiente forma:
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El primero de ellos corresponde a la Informacion Basica de la Operacion, en
este se describe la informacion de donde se realiza la operacion aduanera,
el tipo de operacion, valor total de la exportacién (Segun moneda y valor de
la Factura Comercial), agencia de transporte contratada para la operacion
(aerolinea, agentes de carga, etc.), puerto de salida, (aeropuerto, terminal,

puerto).

El siguiente cuadro corresponde a la Informacion del Usuario, en este se
describe la informacion basica del exportador (Razén Social, NIT, Tipo de
exportador, Direccion, Teléfono), la informacién de la agencia que tramita
los documentos de aduana, en este caso corresponde a la informacion de
Librexport SIA Ltda. y por dltimo la informacion del destino de mercancia,

direccion de destino y nombre de la empresa importadora.

El tercer cuadro corresponde a la Informaciéon del Transporte, en este se
describe el lugar de salida de la mercancia, tipo de transporte (aéreo,
terrestre, maritimo), la informacion de la agencia de transporte contratada
para la operacion (Aerolinea, Agentes de Carga, Naviera, etc.)
correspondiente al nombre de la razon social, NIT, Nacionalidad, el tipo de
Documento de Transporte utilizado (B/L, Guia Aérea, Carta de Porte, etc.),
también se describe la cantidad y el tipo de embalaje en el cual viagja la
mercancia (Cajas, Lios, Bultos) y el peso Bruto total de la mercancia.

En el cuarto y dltimo cuadro, que corresponde al Detalle de la Mercancia,
se especifica la informacion de los productos que son objeto de la
operacion de exportacion y que estan registrados en la factura. Estos
productos son clasificados y organizados por items segin su Partida
Arancelaria (P.A.) correspondiente. En cada item del documento se debe

relacionar, ademas de la P.A., la descripcion de los productos que
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corresponda a dicho item, la cantidad, el peso neto y el valor total FOB
(Para el caso de las exportaciones que utilicen Plan Vallejo se debe
especificar en cada item el Valor Agregado Nacional y el CIP aplicado).
También se especifican el valor de otros gastos (Fletes, embalaje, etc.) si

los hay, y el Valor Total de la Exportacion.

= Al verificar que toda la informacion ingresada, corresponde correctamente a
los datos de la operacion que se esta realizando, se procede a registrar la
solicitud (SAE), utilizando la opcién que se encuentra en el cuadro
correspondiente al Detalle de la Mercancia. Es importante estar totalmente
seguro de que la informacion esta 100% correcta para evitar
complicaciones posteriores en el despacho. El sistema syga ofrece la
opcién de imprimir este documento antes de registrarlo, para tener una
mejor perspectiva a la hora de detectar errores.

= Al ser registrado definitivamente el SAE, el sistema arrojara el documento
de Autorizacion de Embarque (AE) que corresponde al numero de
formulario asignado por la DIAN para la operacién que se esté realizando.

= Este Documento (AE) debe ser impreso y firmado por el representante legal
de la agencia que tramite la documentacién, en este caso Librexport SIA
Ltda., y acompafia a la mercancia en todo el trayecto de viaje y es el

documento soporte en cada inspeccion de aduana que se realice.
- Descarga Documento de Exportacion (DEX)
Después de que la Aduana ha hecho el proceso de inspeccién de documentacion

y da el visto bueno a la operacion, la DIAN expide el documento definitivo a la

exportacion, el cual, es la Declaracion de Exportacion (DEX).
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El DEX es el soporte definitivo de la exportacion y es expedido por la DIAN a
través del sistema syga, asignando el respectivo nimero de Formulario, para que

luego el usuario pueda solicitarlo e imprimirlo.

e Elaboracion del Certificado de origen.

De manera Manual. (Impresion sobre Formato fisico):

TLS Ltda. cuenta con una base de datos donde se encuentran unos formatos de
certificados de origen que ayudan al diligenciamiento de los mismos con mas
facilidad. Para la realizacion del certificado de origen se siguen los siguientes

pasos:

= Ingresar al archivo Certificados de Origen en la base de datos de la
empresa TLS Ltda. (Segun clase de certificado de origen a realizar).

» Ingresar la informacion de acuerdo a la factura comercial al formato del
certificado de origen correspondiente.

»= Impresién de borrador para verificar informacién y detectar errores.

= Impresion del certificado (primero copias y luego el original).

= El certificado debe ser firmado por el representante legal de la empresa que
realiza la exportacion.

» Presentarlo ante MINCOMERCIO para su respectiva aprobacion.

A través del sistema VUCE de MINCOMERCIO:

» Ingresar a la direccion electrénica www.vuce.gov.co y dar clic en el modulo

exportaciones.
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Se debe digitar el nombre de usuario y contrasefia asignados por la
ventanilla de Unica de Comercio exterior-VUCE, en este caso a TLS Ltda.,
ademas se debe especificar que se actua en Nombre de un Tercero, ya que
el certificado de origen que se realiza es para empresas clientes por
intermedio de TLS Ltda., colocando el NIT y razén social de la empresa a la
cual se le va a realizar el documento.

Se da ingreso a la plataforma principal del sistema VUCE y se da clic en el
vinculo Iniciar Tramites y posteriormente en la opcién Solicitud Certificado
de Origen. En la siguiente pantalla se debe Digitar el Nit del exportador y
seleccionar el formulario que se desea realizar. En este campo si se ingresa
como SIA, como es el caso, se debe colocar el NIT del exportador solo en
el caso que tenga un poder de este exportador y registrado ante la VUCE,
de lo contrario, el sistema, NO dejara pasar. Al ingresar se encuentra la
descripcion de la empresa exportadora y el formulario escogido para el
certificado, ademas en la parte izquierda, se encuentra el menu principal
de la plataforma.

Al dar clic en la opcion Crear del menu principal, aparecera la ventana en
donde se debe seleccionar la validacion del esquema (Formato) a utilizar y
la Regional (Bucaramanga) por donde se va a realizar el tramite del
certificado.

Seguido a esto, se encuentra el formulario seleccionado (Es el mismo
formulario que se radica fisicamente). El sistema automaticamente trae ya
unos campos diligenciados, referente a la informacion de la empresa, se
verifica que esta informacion sea correcta, de lo contrario se puede
modificar, siempre y cuando el sistema lo permita. Se procede a llenar los
campos en blanco que no se encuentra diligenciados de acuerdo a la

informacioén de la Factura Comercial:
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El sistema, en el campo de subpartidas, arancelarias carga las subpartidas
que estan vigentes para el formulario (Forma) en tramite, se debe
seleccionar la que se va a diligenciar en el momento (De acuerdo a la
Factura Comercial), este campo esta abierto para adicionar datos, como
referencias, etc. Cuando se haya diligenciado el campo de las subpartidas,
se procede a llenar la demés informacion de la mercancia (Pesos,
cantidades, etc.). Para anexar el item al documento se da clic en el boton
Agregar Articulo. Se puede agregar mas items realizando el mismo
proceso, en el momento de anexar los items al documento se puede
modificar o eliminar dando clic en el botén de la accibn que se desee

realizar (Eliminar / Modificar).

El siguiente paso es diligenciar el campo de numero de factura, se puede
ingresar varias facturas, para esto se digita una por una, utilizando el signo
de coma (,) para separarlas. Hay formularios en los que se pueden anexar
varias facturas y hay otros que solo permite una o dos facturas,

dependiendo del formulario que esté utilizando.

En la parte final del formulario se debe llenar el campo de la fecha,
seleccionando la fecha correspondiente al documento, después se da clic
en el boton Guardar Cambios, para dejar un borrador y luego hacerle las
respectivas modificaciones si es necesario. Luego Clic en el boton Guardar
Todo y Firmar, en este momento es cuando debe tener la firma digital
(token), asignado y entregado por MINCOMERCIO a la empresa que
tramita los documentos, en este caso TLS Ltda., colocada en el computador
(Entrada USB).

Si la Firma est& bien colocada y registrada sin problemas y ademas todos

los campos han sido elaborados correctamente, el sistema dejara firmar
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(pidiendo clave secreta del token) y luego enviara el numero del radicado o
numero de formulario diligenciado. Después de dar clic en botdn Aceptar, el
sistema sacara un mensaje dando el numero de radicado y ademas dando
una opcidén que permite imprimir un borrador (Esta impresion no tiene
ninguna validez, es un borrador).

* MINCOMERCIO revisara la informacién del certificado con la Factura
Comercial (Previamente llevados y presentados en la oficina Regional),

para su posterior aprobacién y entrega del Certificado de Origen definitivo.

APLICACION DEL PLAN VALLEJO

Metodologia:

» Capacitacion por medio del supervisor TLS Ltda. en los procedimientos de plan
Vallejo de la empresa.

e Estudio y comprension de lo que es el programa Plan Vallejo, los beneficios y
qué tipo de empresas estan calificadas para aplicarlo.

» Estudio y comprension del proceso de aplicacién del Programa Plan Vallejo
para las empresas calificadas.

» Capacitacion por medio del supervisor de TLS Ltda. del manejo del programa
Plan Vallejo dentro de la empresa.

» Recolectar la informacion de la empresa a la cual se le aplica el Plan Vallejo, en
cuanto a los insumos importados, en cantidad y valor de los mismos, en el
transcurso del afo inmediatamente anterior (2006), para la respectiva
presentacion del estudio anual del cumplimiento del programa ante la DIAN.

e Creacion de los CIP (Cuadro Insumo Producto), para los productos que cada

empresa valla a exportar utilizando el Plan Vallejo, de acuerdo al tipo de
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producto, la materia prima utilizada segun la informacion suministrada por la
empresa.

 Mantener informado a las empresas aplicantes del programa, de sus
respectivas fechas de presentacion de los estudios anuales del cumplimiento
del Programa Plan Vallejo, para evitar cualquier sancidbn o suspension del
programa por parte de la DIAN.

» Recolectar la informacion de la empresa a la cual se le aplica el Plan Vallejo, en
cuanto a las exportaciones realizadas en el transcurso del afio inmediatamente
anterior (2006) o en curso (2007) y en las cuales se halla aplicado el Plan
Vallejo, para la respectiva presentacion del estudio anual del cumplimiento del
programa ante la DIAN.

» Realizar el estudio de cumplimiento anual (2006) de las empresas que estén
aplicando el Plan Vallejo y presentar el informe respectivo ante la DIAN, para su
andlisis y aprobacién de parte de esta entidad para que la empresa siga

continue recibiendo los beneficios del programa Plan Vallejo.

Tareas:

e Cuadro Insumo Producto - CIP - Plan Vallejo

Los CIPs lo requieren unicamente los programas de materias primas e insumos
(MP).

El cuadro insumo producto (CIP) es una relacion de las materias primas e insumos
importados incorporados en la elaboracion del producto que se destinara a la
exportacion, y en el que se especifica el consumo de cada una de ellas por unidad
comercial de exportacion, consumo que incluye los residuos o desperdicios

resultantes del proceso de produccion.
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Elaboracion y radicacion del CIP

El CIP debe diligenciarse en medio magnético de acuerdo a lo sefalado en la
Circular Externa No 4 del 10 de julio de 2000 (DIAN), firmados por el
representante legal de la empresa beneficiara del sistema y en diskette de 3 1/2

anexando el formato impreso con una copia.
Se debe Indicar:

1. La identificacion del programa (ej. : MP - 1234 6 BK - 5678)

2. El numero en forma ascendente del Cuadro Insumo Producto iniciando por
el 01.

3. INFORMACION DEL PRODUCTO A EXPORTAR

4. La clasificacién arancelaria del producto a exportar a nivel de 10 digitos.

5. Cadigo de la unidad comercial, es la unidad de medida que utiliza para
facturar as exportaciones del producto (ej.: metro cuadrado, kilo, unidad,
docena, etc.).

6. El valor FOB en dolares de los Estados Unidos de la unidad de medida
indicada (ej.: valor FOB de un metro cuadrado, de una unidad, de una
docena, etc.).

7. El porcentaje del Valor Agregado Nacional (%VAN), se calcula: Valor FOB
de la unidad del producto de exportacion menos la Sumatoria del valor de
los insumos externos.

8. El peso neto de la unidad de medida indicada.

9. Descripcion del producto a exportar, es decir el nombre comercial y el

nombre técnico del producto a exportar.

Relacion de las Materia Primas e Insumos Importados y su consumo por unidad

comercial del producto a exportar.
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e Se indica el codigo interno con el que se identificd la materia prima o
insumo en el Registro de Importacion é Declaracion de Importacion. El
codigo interno se debe identificar en forma ascendente y se debe utilizar
una sola materia prima con una Unica unidad comercial, descripcion y
partida arancelaria.

e La clasificacién arancelaria de la materia prima e insumo importado a nivel
de 10 digitos

e Cadigo de la unidad comercial que utilizé en la Declaracién de Importacion
para medir la cantidad de la materia prima importada (ej.: metro cuadrado,
kilo, unidad, docena, etc.)

e EIl valor FOB en dolares de los Estados Unidos de la unidad comercial
indicada (ej.: valor FOB de un metro cuadrado, de una unidad, de una
docena, etc.).

o El porcentaje de residuos o desperdicios de la materia prima o insumo
importado generados en el proceso de elaboracién del producto a exportar.

e EIl Consumo Total (CT) de la materia prima o insumo por unidad comercial

del producto a exportar, determinado asi :
CT = consumo real + porcentaje de residuos o desperdicios

La descripcion técnica y comercial de las materias primas e insumos importados
qgue fueron incorporados utilizados en el proceso de elaboracion del producto a

exportar.
Aprobacion de los CIP

La exportacion de los bienes podra iniciarse con la sola radicacion del CIP, es
decir no se requiere esperar la aprobacion del CIP para exportar los bienes en

desarrollo de programas plan Vallejo.
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Una vez radicado el CIP, El Grupo de Sistemas Especiales de la DIAN procedera
a verificar su correcto diligenciamiento, aprobara el CIP (o lo devolvera solicitando
las correcciones del caso) y enviara copia a la empresa y el cuadro aprobado
quedara en el sistema, que podra ser consultado por la Direccién Territorial o
Grupo Operativo facultado para registrar las exportaciones, la que lo utilizar4 para
verificar el diligenciamiento de las casillas relacionadas con sistemas especiales
en el DEX.

e Realizacion de los Estudios de Cumplimiento

Los estudios de cumplimiento se realizan para calcular el nivel de desempefio de
la empresas en cuanto la utilizacion de las materias primas que han importado a
razon del programa Plan Vallejo (este nivel de cumplimiento no debe ser menor al
70%). Se calcula observando la cantidad y valor de materia prima importada sobre
la cantidad y valor de los productos exportados por cada empresa. Los estudios se
deben presentar anualmente, con un plazo maximo de 18 meses a partir de la

primera importacion realizada en el periodo.

Para la realizacion de los estudios, la empresa TLS Ltda., cuanta con un software

de Comercio Exterior que facilita el calculo de dicho Nivel de Cumplimiento:

e EI software de ser alimentado con toda la informacion necesaria para el
buen desarrollo del estudio, ingresando el total de las importaciones en
valor y cantidad de materia prima importada por la empresa a la cual se le
esteé realizando el estudio.

¢ Igualmente hay que ingresar la informacion de todas las exportaciones de la
empresa estudiada, en las cuales haya utilizado el Programa y que estén

durante el periodo de 18 meses seguido de la primera importacion.
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e Ademas de las importaciones y exportaciones, es necesario alimentar el
software con la informacion de los Cuadros Insumo Producto que estén
aplicados en las exportaciones realizadas por la empresa estudiada.

e Finalmente, cuando la informacién es ingresada y verificada que este los
mas completa y detallada posible, es hora de poner en marcha el software
para calcular en Nivel de Cumplimiento del periodo estudiado de la
empresa correspondiente (Este valor no debe ser menor al 70%).

ASISTENCIA EN EL AREA COMERCIAL

CAPTACION DE CLIENTES

Se les envia un e-mail o se llama a las empresas exportadoras e importadoras
comentandoles los servicios ofrecidos por la empresa como agencia de carga,
intermediarios en transporte internacional y agenciamiento de aduanas; a la vez
que se cuenta con un equipo de personas calificadas con una experiencia en
comercio internacional.

TLS LTDA. cuenta con alianzas directas con las diferentes aerolineas, navieras, y
transporte terrestre internacional, esto se hace con el fin de ofrecerles a los
clientes un excelente servicio competitivo para asi poder satisfacer sus

necesidades.

Después de esto se aparta un dia para visitar el cliente, se le habla de los
servicios en cuanto a: transporte internacional como operador logistico de carga
aérea, maritima, terrestre, multimodal, servicio de intermediacion aduanera en
importaciones y exportaciones, transito aduanero, regimenes especiales (PLAN
VALLEJO), empaques, embalajes, gestién de la documentacion ante la direccion

de impuestos aduanas nacionales (DIAN), Mincomercio, oficinas de cambio, ICA,
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certificadoras internacionales, invima, mineralco, entre otras, menajes domésticos
y transporte de mascotas.

También se le informa al cliente sobre las asesorias en cuanto a comercio
internacional, reglamentacion aduanera colombiana en cuanto al ingreso y salida

de mercancias objeto de un proceso de comercio internacional.

FINALIZACION DE NEGOCIOS

Cuando se cierra el negocio de exportacion se diligencian los siguientes
documentos: Guia aérea, acta de inspeccion de la mercancia, autorizacion
aduanera de salida de la mercancia, documento de exportacion (DEX) o
declaracion simplificada de exportaciéon o formulario movimiento de mercancias
zona franca o global para el despacho de flores, carta de responsabilidad para la
aerolinea , Policia Antinarcéticos, DIAN, permisos sanitarios para plantas,

animales vivos, declaracion del expedidor para mercancias peligrosas.

Documentos necesarios para una importacion: Guia aérea diligenciada, factura,
acta de inspeccion, registro de importacién, declaracion de importacion,

certificados sanitarios para la nacionalizacion, carta de autorizacion o mandato.

Empaque: Toda mercancia debe ir empacada y sellada en cajas de cartén
gruesas para el caso de confecciones, artesanias, y en guacales de madera
protegidos con bolsas de polietileno para los alimentos con el fin de proteger su

contenido, evitar dafios y accidentes.

Animales vivos: Deben ser transportados en empaques, guacales o jaulas
especiales que garanticen su seguridad y la de las personas que los manipulan.
Para esto se requiere el certificado de inspeccion sanitaria de animales, expedido
por el ICA.
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Productos perecederos: Requiere un embalaje especial como neveras de icopor o
cajas de carton. Si el producto lo amerita, es importante envolver el contenido en
un plastico de calibre grueso, para impedir filtraciones de liquidos que generen
olores desagradables y corrosion en la estructura del avion.

Electrodomésticos: Deben ir embalados en guacal y/o cajas con sus protectores

de icopor originales.

8. CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES

El periodo de la Practica fue de seis meses, durante este tiempo se realizaron
todas las actividades propuestas anteriormente, de tal forma que se obtuviera una
rotacidn constante durante el tiempo que dur6 la practica, con el fin de alimentar

la experiencia en todas las areas es la que se desempenio.

MESES
ACTIVIDAD

ENTRENAMIENTO

COORDINACION DE
DESPACHOS
INTERNACIONALES

APLICACION PLAN
VALLEJO

ASISTENCIA EN AREA
COMERCIAL
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9. RESULTADOS OBTENIDOS

Se logré un entendimiento de la logistica de exportacion e importacion, en
cuanto a la documentacion exigida por la DIAN para tramites de comercio

exterior.

En el proceso previo de verificacion de documentacion, un 20% del total de los
despachos presentd errores en documentacion, se informé de manera oportuna
a las respectivas empresas con el fin de que se lograra una correccién

inmediata para evitar cualquier contratiempo posterior.

Se realizaron un promedio de 4 despachos semanales durante los 6 meses de
experiencia, de los cuales el 100% fueron exitosos y no tuvieron mayores
contratiempos en cuanto a la documentacion, cumpliéndose tiempos de entrega

y presentacion adecuada de la documentacion requerida.

Se logré un manejo claro del programa syga de la DIAN para la realizacién de

los Documentos de Exportacién (DEX).

Se realizaron en promedio 3 Certificados de Origen semanales, en su totalidad
fueron aprobados por MINCOMERCIO.

Estar en la capacidad de resolver dudas de los clientes, en cuanto a los

requerimientos en documentacion necesaria para un tramite de exportacion.

Se logré obtener un conocimiento a lo largo de la experiencia dentro de la
empresa de cémo debe ser realizado el proceso de logistica de una

exportacion o importacion, al igual que los tipos de negociacion (INCOTERMS),
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ya que estar dentro de un ambiente de comercio exterior facilita el

entendimiento de ellos.

Se estudid el concepto de lo que es el Plan Vallejo, por medio de la asesoria
prestada por el supervisor ademéas de la investigacion que por cuanta del
estudiante se realizd, consultando paginas de internet como la de la DIAN vy
demas paginas relacionadas, con el fin de tener claro que beneficios se pueden
lograr con este programa ademas de los requerimientos y del proceso que se

debe llevar en la aplicacion.

Se logré un manejo claro del programa de Plan Vallejo que maneja la empresa,

para poder realizar informes de cumplimiento y realizacion de los CIPs.

Los informes de los estudios de cumplimiento del afio 2006 de las 6 empresas
gue manejan el programa Plan Vallejo con TLS LTDA, se presentaron en las

fechas indicadas por la DIAN para cada una de ellas.

Con los informes presentados de los estudios, se logr6 mantener a estas
empresas dentro de los parametros de cumplimiento del programa Plan Vallejo

impuestos por la DIAN.

Los CIP (Cuadros Insumo Producto), que se realizaron, para cada una de las
empresas, siendo en promedio un total de 20 Cuadros por empresa cuando
estas lo requerian, fueron presentados ante la DIAN, obteniendo la aprobacion

para ser utilizados en exportaciones posteriores.

Las actividades asignadas por el supervisor a lo largo de la experiencia dentro
de la empresa se cumplieron en su totalidad.
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El conocimiento adquirido dentro de las &reas en las que se trabajé en logistica
de exportacion y programa Plan Vallejo fue importante para poder realizar las

labores que se desarrollaron dentro de los seis meses de experiencia.

Se logro obtener una importante experiencia en el ambito laboral.

10.CONCLUSIONES

La logistica de exportacion se debe realizar con el mayor grado de
responsabilidad posible, ya que cualquier error en la documentacion puede
generar sanciones importantes de tipo econémico y de funcionamiento para la
empresa prestadora del servicio de transporte y documentacion, asi como para

la misma empresa exportadora.

La comunicacion entre la empresa exportadora y la agencia aduanera es
importante para que la informacion que se transmita de una a otra, no genere
contratiempos de documentacion o de cualquier otro tipo, que perjudiquen la

realizacion de la operacion de exportacion.

El manejo del sistema syga de la DIAN debe ser claro, en cuanto a la
realizacion de los documentos de exportacion (DEX), cualquier error pude parar
una operacion de exportacion, creando conflicto entre la empresa y el
exportador, ademas de las posibles sanciones. Asi también, la realizacion de
los Certificados de Origen y demas documentos adicionales que se requieran
deben ser realizados con el mayor de los cuidados para evitar cualquier

contratiempo.
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El comercio exterior es un campo muy amplio en donde cada dia se aprende
algo nuevo. Es importante mantenerse al tanto de los cambios que se generan
y las nuevas reglamentaciones que se vayan imponiendo en el comercio

internacional.

El programa Plan Vallejo trae consigo beneficios de tipo econémico y ventajas a
las empresas que estén en el ejercicio del comercio exterior. Es importante
brindarle una completa asesoria e informar bien a las empresas de estos tipos
de beneficios y facilidades para que se aplique de forma adecuada el programa
en las empresas. Con esto se incentivard mas aun el comercio exterior en las

empresas.

La presentacion de los estudios de cumplimiento anuales en las empresas se
debe realizar de manera adecuada y en el tiempo maximo que indica la DIAN,
esto con el fin de mantener a la empresa aplicante activa dentro del programa

Plan Vallejo.

Los cuadros CIP se deben realizar de manera exacta y teniendo en cuenta la
informacion presentada por cada empresa de manera que cuando se presenten
los informes de cumplimiento se refleje de manera real la manera como cada

empresa aprovecha los insumos importados en cada producto exportado.

Mantener informado a las empresas de sus compromisos con la DIAN con
respecto al Plan Vallejo es importante a la hora de que estas se mantengan
activas en sus respectivos programas y mantener los beneficios que se pueden

recibir de este plan.
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* Es importante mantener claro los conceptos basicos que abarca el comercio
exterior, asi se estard en condiciones de resolver cualquier tipo de situaciones

con las cuales se encuentre en una operacion de exportacion o importacion.

11.RECOMENDACIONES

* Es posible mejorar algunos procesos dentro de la empresa, como la recoleccién
y almacenamiento de la informaciéon de las empresas, para que a la hora de
presentar los informes de cumplimiento del programa Plan Vallejo se tenga

acceso a ella de manera mas agil y ordenada.

» Es importante crear un sistema de archivo para mantener la informacion,
en cuanto los documentos de importacion y exportacion, para el
programa plan Vallejo de la empresas.

» La organizacion de estos documentos debe ser por medio de carpetas
donde se tenga facil acceso, tanto a los documentos de exportaciéon
como los de importacion, por periodos de cada una de las empresas.
Esto, con el fin de tener un desarrollo méas organizado de los estudios de
cumplimiento respectivos de cada una de las empresas.

» De la misma manera hay que tener bien organizada la informacion
respectiva de los Cuadros insumo Producto (CIP) aprobados de cada
empresa. La utilizaciobn de carpetas y archivadores es una solucién
practicada para mantener bien organizada esta informacion, ademas que

se tendra un facil acceso a la hora de consultarlos.
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* Ser bien claros con los clientes en el momento de recibir la informacion es
importante, para no tener complicaciones de documentacién tanto en las

operaciones de exportacion como de importacion.

» En casi un 80% de las operaciones de exportacion, la informacion de las
empresas no es recibida con un tiempo adecuado de anticipacion, para
la respectiva revision de los mismos, presentdndose complicaciones en
la tarea de cumplir con los tiempos de entrega. Por eso crear una
conciencia entre los clientes y crear un horario estricto de entrega de
documentos para cada uno de los despachos, mejorara el dinamismo de

cada una de las operaciones.
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ANEXOS
ANEXO 1. DECLARACION DE EXPORTACION (FORMATO 600)

N7 o .. ..
l.) RDII‘ilN I MULUNSEE Declaracion de Exportacion

REPUBLICA DE COLOMBILA

1

2 Afio

5. Numero de formulario

vado para la efiqueta identificativa del contribuyente o usuario

600400000001 1

6. NIT DV.| 7. Apellidos y nombres o Razdn Social del Exportador {
R B R A AR R ]
8. Direccion 9. Teléfono R
L I
41.NIT DV |42 Apeliidos y nombres o Razen Social del declarante autorizado 43 Tipo dé\/ﬁd, Cadigo
usuario

/D

1
45. No. Documento de identificacién 46. Apellidos y nombres de quien suscribe el documento

Declarantes | Exportador

47. Clase de exportador. l:l ‘

48, Nombre 0 razén social importador o consignatario

49, Direccion pais de desting I%(] g}ad.Fais 51. Ciudad del pafs de destino [52. Autoriz: 53 Ao Mes Dia
esting
I _ 1 [
54. Tipo declaracion 55.Cod 56 Cod. lugar 57. Cod. dpfo. 58, Ao Mes Dia
de salida procedencia
| | | |
0. Auteadhesivo Declaracion de Imporiacion anterior &1 Ao Mes Dia  [B2. Cod. Modalidad |63, Cod. Biic. Regio Cadigo 65_ Valor total en moneda 66. Codigo modo
Importacion incomerciondustria oneda de de negociacion de transporie
No ‘ | y Tuns negociacion
I !
67, Cadigo 68. Peso bruto kgs 69_Codiga 70. Cadigo 71. Cantidad de-fag echa primetpago anticipado (73 Cadigo 74. Conslidacion l:l 76. Codign
bandera modalidad forma de anficipados fio les Dia |embarque 75. Cantidad de dafos
pago
| | | | L Embarques
Embalaes: 78 Canidad 79 Marcas y nimeros \) 80. Cerfiicado de origen: D
77.ClI
e | 81 Cuar
2. Sistemas Nos. Programas |33 /N 85 ‘ 90. Inscripcin registro Ge E Mes  Dia
especiales
2 a7 8 9 o
L] | NN G T ‘ L
42 Visto bueno entidad 193. No. 5.iste bueng entidad 98. Cédign 99, Cadigo 100. Cadigo
_ \L M % N_U | - Admon. de \DEE\IZHC!E?H
9. A IVes Dia ‘ a7, Ao IVes Fn |en ‘ransito . Emharuue‘ mercancia ‘
I
101.No | 102 Subpartida arancalaria | T5E0LTH0]  40s o, Fanur{\“gmﬁ“ﬂsg[j'g" 108, Cantidad 107 Peso neto kgs. 108 Valor FOB US § |00 Valor Adregad Nal. Us 5| 110 .1 |11 Apkcagién

112 Descripoon Mercancia. Si el espacio es insuficente utilicgfojas anex’ I&Qeciracionge Explriacion

35 ;13‘ Caanlldad de suhparlmﬁ 1{4. Hojas angxasnimeros 115. Total Peso nefo kgs. 116 Total Valor FOB US § |117. Total Valor Agregado Nal. US §| 118. Cantidad hojas anexas
2 eclaradas
85
= FAN \ \
119. Valor fletes US § 120Ny alo? WS ) 121. Valor ofros gastes US § 122, Valor total de Iz exporiacion US § 123. Valor a reintegrar US § 3|E
i
i
124. Procade i Certificacién de embarque 135. Observaciones H
el embarque ? = " H
123 No. Manifiesto de 130. A M Di g
D carga o es ia §
126. Auto y acta ‘ ‘ !
No. Az}ﬂg:’?d 132 No. Bultos 133 Peso (kos.) j
Firma y sello del inspector 136. Declaracion de exportacion definitiva 137. Afio Mes  Dia "\
134. Identificacion del medic de iransporie No. N 0 0 é
Firma y sello ‘g
]
127. Nombre 138_ Nombre j‘
mCe 19.cc. H
Declarante autorizado
8
E
i

Original: Administracién U. A. E. DIAN

20045100000001
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ANEXO 2. DECLARACION DE IMPORTACION (FORMATO 500)

\\\\ 10

I ) rluwm.vnnwﬂwz
v wationiss

REPUBLICA DE COLOMBIA

H\IIUI

Y2, UL

[Fherp——

Declaracion de Importacion

105. Descripcion de |as mercancias (Incluya marcas, seriales y

-Si

0 es insuficier e al respaldo de este formulario

1
\ 2 Afio
5. Nimero de formulario
Espac del contribuyente o usuario 510400000001 5
5 6. NIT DV. | 7. Apellidos y nombres o Razén Social
3
gl Ll | | —
E 8. Direccién 9. Teléfono 10. Mﬂl o | imon
- FaN L= \
- Razén social del declarante autorizado . Tipo usHari
4 41.NIT DV. |42 Razd | del decl te autorizads 3 Tip Ci i
2 anc
€
- N N I | |
i 45 No. Documento de identificacion 46 Apellidos y nombres << >\\w
e I s |
47 Clase | 48 Actividad 49 Tipo declaracion 50.Cod. | 51 Autoathesivo Declzracion o= Importacion anlsrior 52 Afia Mes Dia 53 Cod Dedlaracion de 0] 55, W Dia 56 Cod
Importador | economica Admon. Admon.
| No. Lo [ e o
57 Cod lugar Ingresq| 58. Cod. Deposito | 59. Manifiesto de carga 60 Afio  Mes Dia | 61. Documenio de franspgrte Afio Mes Dia
de las mercancias
to | L |t \ \ |
63. Nombre Exportador o proveedor en el exierior ,ﬁ Ciudad 65 Cod. Pais
@ Exporiador
B88. Direccion exportador o proveedor en el exierior Etma\\ w
B88. No. de factura B9 Afio  Mes Dia | 70 Cod pais | 71 Cod modo| 72. Cdigo de| 73. Cod. dpto| 74 Em) - jora 75. Tasa de cambio Cus.
procedencia | fransporte bandera destino
| l /\‘ |
786. Subpartida arancelana 77. Cod. Modalidad 78. No_ cuotas. 79. Valpe cuot Perioi del 81. Cod. 82 Cod. Acuerdo
0 meses 3{ de la cuota Pais de
QOrigen |
83. Forma de pago B4.Tipode | 85. Cod. 85. Peso bruto kgs. BT Pesqg nefo Dems. 88, Codigo | 89. No. Bultos | 90. Subpariidas | 91. Cod. Unidad
de |a importacion importacion | Pais Embalaje Comercial
Compra |
92. Cantidad Dcms. | 93. Valor FOB US§ /\34 V\g 95. Valor seguros USS 98. Valor otros gastos US$
| /1 />
97. Sumator de fletes, sequros y ofms gaos USS | 98. Ajuste walor USS V }Gg Total Liquidado § Total a pagar con esta declaracion § |4
= 1 [728] T K
{p8 RN
99. Valor aduana USS 10 Géaige | 101 Nimero = : iF] = =
registro = =
olicencia | g‘ ﬂ/ [T [
£ iz
102.Cod.oficina | 103. Afo 104. Programa No. E : [ T
& [ —

Firmas

123. Valor Pagos anYc io}o& 124. Recibo oficial de pago anterior No. |125. Afto ‘Mas |D‘\a
126.Espacio reserv; IAN - Actuacien’ nera 127. Espacio reservado uso exclusive Minisierio de Relaciones Exieriores 128. Aceptacién declaracion
No.
129, Afio ‘Mes |D|'ﬂ
Afo Mes Dia Firma funcionario responsable 132. Nombre
Nu | | 133.C.C.No.
Fm—n arante \) 970. Pago Total §

Espacio para uso exclusive de [ Entdad Recaudsdora

E EL TIMBRE DE

Original: Direccién de Impuestos
y Aduanas Nacionales

200450380000001
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ANEXO 3. FORMATO DE PRESENTACION CUADRO INSUMO PRODUCTO

CUADRO INSUMO -PRODUCTO

IDENTIFICACION

CIP Nro Cadigo del Programa

Razdn Social

INFORMACION DEL PRODUCTODE EXPORTACION

DESCRIPCION:
Posicidn Arancelaria:
Unidad Comercial:
Vr. FOB Unidad Comercial (US$):

Vr. Total FOB Insumos Externos (USS):
Vr. Total FOB Agregado Nacional (US$):
Porcentaje Insumos Externos:

Peso: Porcentaje Agregado Macional:
INFORMACION DE LAS MATERIASPRIMAS E INSUMOS
(1) Descripcion Técnica y Comercial Valor FOB (2) Consumao
Cadigo de las materias primas e insumos Posiddn Unidad Unitario Residuo | por Unidad de
Interno almpaortar Arancelaria  |Comercial USs % Exportacidn

POREL IMPORTADOR

FIRMA DEL REPRESENT ANTE LEGAL

(1) Cédigo Interno de laz materias primas & insumos
(2} Incluidos residuos y desperdicios
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